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En medi o de la actua l recesi6n
globa l, Peru y C h ina firrnaro n

en Beijing un acue rdo
comercia l que algunos llam an
Trat ado de Libre Comercio (TLC),
tras un proceso de negociaci6n

relativarnente corto .

Se d ice qu e se trat ar ia de l primer
acue rdo de este tipo entre C hi na y un
pais lat inoam erican o, y se presenta
como un punro de inflexi6n para los
vlnculosbilaterales. Estrucruralmen te,

se declara -el autor de estas llneas

no ha revisado sus deralles- que
seria un acue rdo mu y flexible qu e
cubriria diferentes arnbiros y qu e
contendria arance les escalonados y
libres (lease rentabilidades diri gida s

incluidas) para mas del 90 por ciento
de art iculos. Dentro del arreglo se
promete mayor ape rtura en secto res
de servicios , un trat arn iento favorable
a los inversores y estructu ra cierros
criter ios en ambitos co mplicados

-particularmente con C h ina- tales
como la propiedad int electu al, la
defensa co mercial. los procedimien tos
aduaneros y otros asuntos.

De hecho algunos detalles se

conocera n despues, En todo caso
aqui bu scarem os ubicar las cosas en
perspectiva . Si bien este puede ser

un acuerdo que facilita el comercio
con C h ina , notemos bien que no se

trata de un TLC similar al firrn ado
co n otras naciones de rnoc ra ricas.

C h ina es una di ctadura. Ti en e claros
objetivos geo po lit icos y es muy
co nsisten te. Ellos saben bien qu e
su vu lnerabilidad frente a una crisis
globa l prolongad a pu ede afecmrlos
severame nte. Mas alla de alguna
predica hiper optim ista (qu e nos

vende qu e C h ina va a recomponer
co n poliricas monetarias y fiscales
sim ulta nearnente expa ns ivas), la

previsible y dr ast ica caida de la
dem anda e influjos de inversi6n

globa les hacia su eco nornia los
golpea . Sus mejores ana lisras saben
bien qu e el impacto del actua l
colapso mundial en C h ina puede ser
de diftcil pron6stico.

De prolongarse este la cosa no va a ser
simplona para nadie. Particul arrnente
para C h ina (y para el Peru) . Devaluar
cont inuamente, relajar la politica
monetaria y aspirar a convertir su
moneda en d inero de reserva global no
solo esalgo rnuvdifici l.Simpl emente,es

algo qu e no cuadra. Agreguemos a esto
que para un sistema econ6 mico como
el C h ino - con definidos objetivos

nacionales, significativas distorsion es
y pecu liaridades instituciona les- el
enfrentarse a un cuadro de stress

sosten ido descubrira mu chas
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interrogantes y los comportamientos
-concretos, no ret6ricos-solo seran

conocidos solo ex post.

Por ejernp lo, C h ina devalu ara y
movera reglas y vari ab les claves 10
qu e le resulte necesario. Empujara

a que qui enes co mercian con
ella tomen su moneda (todo 10

qu e resu lte nec esario). Quien es
hagam os negocios con ella debem os

ten er tod as las responsabilidades y
cu idados pertinentes. Si bien ell ibre
come rcio nos beneficia a los dos, al
Peru -puntualmente- Ie convi ene
tr an sitar pronto hacia un esque ma
cambiario men os di storsionador, mas
co mpetitive . Reducir agresiva rnente
deficit de in fraestructura y cap ita l
human o. Nos co rrespo nde tam­
bien usar el acuerdo cerrado
di ligentemente y tomar com o rnone­
da de intercambio aque lla qu e nos

parezca. No necesar iam ente la qu e
nu estro nu evo socio sugiere.

C u idado co n los en tus iasrnos

infundados. Algunos podrian
resultar non-sancros. Nada de reglas
especiales 0 poco tr an sparenres

para el comercio y las inversio nes
co n C hina. Dernosle co n aprecio
las mism as condicio nes que Ie
aplicamos al resto de pu eb los co n
los que hacemos negocios. No
olvide mos nunca qu e en la C h ina

actual piensan y actua n distinto . II


