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Futuro del TPP ante el retiro de EE.UU.

Carlos Posada*

RESUMEN

El presente articulo tiene por finalidad analizar cudles han sido los antecedentes que llevaron a
la negociacién y firma de un ambicioso Acuerdo Comercial Multilateral ~-TPP, que tenia por
propdsito establecer una zona comercial entre paises del Sudeste Asidtico y paises de América,
que en conjunto representan aproximadamente el 40% de la economia mundial y entre sus
fronteras quedan comprendidas 800 millones de personas.

Este esfuerzo que se inici6 con la negociacién del P4, fue luego ampliado con la participacién
de EE.UU. y los demis paises que lo siguieron. Entre los temas que comprende este Acuerdo,
hay algunos que causan rechazo por parte de algunos sectores, esto debido a las implicancias
que genera para sus economfas.

Pero, debido a la posicidn declarada por el actual presidente de EE.UU. de América (EE UU.)
Donald Trump, este ambicioso acuerdo ha quedado pricticamente sin futuro, debido a que
anuncié el retiro formal de dicho pais del proceso, lo que significé que varios de los paises
participantes expresaran igualmente su intencién de retirarse del mismo.

En los siguientes meses veremos los efectos que surgen.
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Future of the TPP agreement facing of the US withdrew
ABSTRACT

The purpose of this article is to analyze the background of the negotiation and signing of an
ambitious Multilateral Trade Agreement — TPP, whose purpose was to establish a commercial
zone between Southeast Asian countries and countries of the Americas, which together rep-
resent approximately 40% of the world economy with a population of around 800 million
people.

This effort, which began with the negotiation of P4, was later expanded with the inclusion of
the United States of America and other countries that joined the process. Among the issues
covered by this Agreement, there are some that cause rejection by some sectors, due to the
implications for their economy.

However, because of the position declared by the current President of the United States,
Donald Trump, this process to reach a comprehensive and ambitious Agreement has stopped,
and after that, several members have also expressed their intention to withdraw the process
too. In the following months we will see the effects of those decisions.

Keywords: Trans Pacific Partnership Agreement, Free Trade Agreements, Asia Pacific, United
States, North America Free Trade Agreement (NAFTA), Trade Negotiations, Peru, P4.
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Con la finalidad de abordar el tema en forma integral, presentaremos a continua-
cién los antecedentes que llevaron a la negociacién del Acuerdo de Asociacion
Transpacifico (TPP por sus siglas en inglés).

1. Historia del P4

El antecedente general de este proceso se dio a través de la negociacién del Acuerdo
Estratégico Transpacifico de Asociacién Econdmica, conocido como el P4, el cual fue
negociado entre Nueva Zelandia, Singapur (ambos paises a su vez ya habian negociado y
suscrito en 2000 un Acuerdo de Acercamiento Econémico — NZ/SCEP), Chile y Brunei
Darussalam (Ministerio de Comercio y Relaciones Exteriores de Nueva Zelandia, 2005).

El inicio de las negociaciones del Acuerdo, fue anunciado por el presidente de Chile,
el primer ministro de Nueva Zelandia y el primer ministro de Singapur, durante la
reunién de Jefes de Estado del APEC, celebradas en 2002, bajo el deseo comiin de
crear un acuerdo comercial amplio, que estableciera altos estdndares en las reglas
comerciales y ayudara a promover la liberalizacién comercial y facilitara el comercio

al interior de la regién del APEC.

La primera ronda de negociaciones se llevé a cabo en septiembre 2003, en Singapur.
Antes del final de dicho afo Chile solicité una pausa en las negociaciones para
realizar consultas con su sector privado. Las negociaciones prosiguieron a mediados
del ano 2004, luego de la visita del presidente de Chile a Nueva Zelandia y Singapur.
Entre agosto de 2004 y abril de 2005, se desarrollaron cuatro rondas de negociacién
adicionales. Brunei-Darussalam, pais que se habia constituido como observador de
las negociaciones desde la segunda ronda, solicité ser parte del acuerdo, en calidad
de miembro fundador, antes del desarrollo de la Gltima ronda en abril de 2005.
Considerando su tardio acercamiento y el pequefio tamafio de su economia, se le
otorg6 una moratoria de dos afos para culminar las negociaciones respecto de los
temas relativos a compras publicas, servicios y algiin margen de flexibilidad en cuanto
a sus obligaciones sobre el capitulo de competencia.

Cémo se indicara lineas arriba, el acuerdo base de la negociacién fue el NZ/SCEP
vigente desde el 1 de enero de 2001 el mismo que se encuentra vigente en forma
conjunta con el P4, lo que significa que los nacionales de ambos paises pueden
invocar uno u otro acuerdo, segfm su conveniencia.

El P4 fue suscrito el 18 de julio de 2005, en Wellington, Nueva Zelandia. El texto del
mismo puede ser consultado en la biblioteca del SICE (SICE, 2017).

Los primeros paises en cumplir con el depésito del instrumento de ratificacién del
acuerdo fueron Nueva Zelandia y Singapur, los cuales lo hicieron el 20 y el 28 de
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abril de 20006, respectivamente. Su entrada en vigencia para ambos paises fue efectiva
a partir del 1 de mayo de 2000.

En el caso de Chile, el Congreso aprobé el acuerdo el 5 de septiembre de 2006,
siendo depositado el instrumento de ratificacién el 9 de octubre de 2006, y entr6 en
vigencia para este pais el 8 de noviembre de 2006. En el caso de Brunei Darussalam,
el documento de ratificacién fue depositado el 29 de junio de 2009, y entré en
vigencia el 29 de julio de 2009.

A continuacién mostramos cudgl era el escenario comercial que tenian los paises
integrantes del P4 antes y durante la etapa de las negociaciones del acuerdo.

Asi, en la figura siguiente podemos observar cudl era el saldo comercial de estos paises
entre los anos 2001 a 2005.

Figura 1. Saldo comercial paises del P4
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Fuente: TRADEMAP.

En las tablas 1 a 4 brindamos la informacién del valor del comercio entre los cuatro
paises en el periodo 2001 a 2005.

Tabla 1. Intercambio comercial de Brunei con los demds paises del P4 (US$ miles)

2001 2002 2003 2004 2005
EXPORTACIONES 324 899 205 431 281933 284 658 232181
IMPORTACIONES 264727 274 309 252 204 265 984 281 455
SALDO 60172 -68 878 29729 18 674 -49 274

Fuente: TRADEMAP.
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Tabla 2. Intercambio comercial Chile y los demds paises del P4 (US$ miles)

2001 2002 2003 2004 2005
EXPORTACIONES 41 155 44992 60 601 82193 101 336
IMPORTACIONES 52 880 41 400 38 225 53181 74 406
SALDO -11725 3592 22 376 29012 26930

Fuente: TRADEMAP.

Tabla 3. Intercambio comercial Nueva Zelandia y los demds paises del P4 (US$ miles)

2001 2002 2003 2004 2005
EXPORTACIONES 189 840 196 597 198 262 277 189 341298
IMPORTACIONES 292975 355 588 499 909 842982 | 1002673
SALDO 103 135 158 991 301 647 565 813 661 375

Fuente: TRADEMAP.

Tabla 4. Intercambio comercial Singapur y los demds paises del P4 (US$ miles)

2001 2002 2003 2004 2005
EXPORTACIONES 848 230 899787 1054270 | 1461103 | 1696169
IMPORTACIONES 391 442 447 290 464 648 505 125 573 638
SALDO 456 788 452 497 589 622 955978 | 1122531

Fuente: TRADEMAP.

3. Cémo se amplié al TPP

En palabras del presidente de Chile Ricardo Lagos, con ocasién de presentar el
proyecto para la aprobacién del Acuerdo Estratégico Transpacifico de Asociacién
Econdmica (Biblioteca del Congreso Nacional de Chile, 2000):

Una de las caracteristicas mds importantes de este Acuerdo es que la cantidad y diver-
sidad de materias que abarca es considerablemente mds vasta que la de los Tratados de
Libre Comercio convencionales. En efecto, junto con los lideres de Nueva Zelandia
y Singapur, acordamos establecer una alianza estratégica que no solo abordara los temas
econdmicos y comerciales tradicionales, sino también, privilegiara la asociatividad y la
cooperacion en tecnologias, inversiones, investigacion, y el desarrollo de dreas como comer-
cializacion y distribucidn, entre otros temas.

[...]

El objetivo central de esta definicién fue establecer que el Acuerdo de Asociacidn,
) q
junto con liberalizar las relaciones econdémicas y comerciales, también deberfa contri-
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buir a que los cuatro paises mejoren sus capacidades para competir en los mercados
internacionales y particularmente en la regién del Asia-Pacifico.

[...]

De esta forma, el presente Acuerdo, junto con crear una zona de libre comercio
conforme a las normas de la OMC, establece compromisos en materias econémicas,
financieras, tecnoldgicas y de cooperacion. Asimismo, deja abierta la posibilidad para la
incorporacion de nuevos miembros a esta alianza estratégica. (Resaltado nuestro)

Son justamente esas caracteristicas particulares del Acuerdo P4, lo que permiten
deducir que su propésito es disenar un acuerdo que sentard las bases para un futuro
Acuerdo de Libre Comercio del Asia-Pacifico (Free Trade Area of the Asia-Pacific).
Este tema se halla presente en las discusiones al interior del APEC desde 2004.

El acuerdo es, entonces, un acuerdo abierto que contempla la posibilidad de la
adhesion de terceros paises, con el objetivo de promover la creacién de una alianza
estratégica mayor para la liberalizacién del comercio en la regién. El articulo 20.6
del propio acuerdo, ademds de indicar la apertura del mismo a futuras adhesiones,
establece que los términos de tales adhesiones tomardn en cuenta las circunstancias
de la economia APEC o del Estado que pretenda adherirse, con especial énfasis a los
cronogramas de tiempo para las liberalizaciones comprometidas.

En virtud a esta disposicién y antes que transcurrieran los dos afos de la entrada en
vigencia del acuerdo, EE.UU., a través de la Oficina del Representante Comercial
(USTR por sus siglas en inglés), anunci6 su intencién de participar en las negocia-
ciones sobre inversién y servicios financieros que los miembros del P4 llevaron a cabo
en marzo de 2008.

Para septiembre de 2008, el gobierno de EE.UU. y los miembros del P4 anunciaron
el inicio del proceso de negociacién con miras a que el primero de los nombrados,
formalizara su ingreso al Acuerdo Estratégico Transpacifico de Asociacién Econémica.

La participacién de EE.UU. se vio motivada, a nuestro entender, por el ripido creci-
miento de acuerdos comerciales que se venian dando en la regién del Asia Pacifico.
Consideremos que los paises del Este Asidtico se vieron en la necesidad de forjar
acuerdos comerciales entre si a fin de lograr la mejora de su competitividad. En el
afio 1980, apenas se habian suscrito 22 acuerdos en dicha regién, mientras que para
el afio 2008, ya se habian suscrito 152 acuerdos entre dichos paises y ya estaban en
proceso de negociacién otros 100. El hecho que estos paises busquen asegurar su
crecimiento econémico y fortalecimiento de sus capacidades, y a su vez agruparse
para formar bloques econédmicos relativamente fuertes, hace atractiva la regién.

Tal como lo senalé Stratford (2008), hace casi nueve afos atris:
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[...] hay razones politicas detrds de la decision de EE.UU. de unirse al P4. Su interés
estd centrado en mantener una mano en la formacién de nuevos acuerdos en el Asia,
para evitar que se llegue a formar una Zona de Libre Comercio Pan Asidtica sin su
participacion.
Es evidente que potencias como China o la propia Unién Europea pudieran intere-
sarse en tener participacién en esquemas comerciales en dicha regién, algo que no
resultarfa muy cémodo para los intereses comerciales de EE.UU.

4. Ingreso del Perti

Ante el anuncio de EE.UU., el Perti anuncid la decisién de participar en el proceso de
negociacién del Acuerdo comprehensivo, Trans Pacific Partnership — TPP, en el marco
de la Cumbre de Lideres de APEC efectuada en noviembre de 2008 en Lima, Perd.
Este anuncio fue formalizado el 1 de diciembre de 2008 mediante carta enviada por
el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo del Pert al Ministerio de Comercio y
Asuntos Exteriores de Nueva Zelandia y aceptado el 10 de febrero de 20009.

Debemos hacer notar que en la misma Cumbre, tanto Australia como Vietnam
expresaron su decisién de participar en el mismo proceso.

En este punto debemos preguntarnos cudl era el interés del Perti en formar parte
de este acuerdo multilateral, dado que a dicha fecha, el Perti ya habia negociado un
Acuerdo de Promocién Comercial con EE.UU., Tratados de Libre Comercio con
Chile, con Singapur. Veamos cudl era el intercambio comercial del Perti con los otros
paises con los cuales se inicié el proceso de negociaciones:

Tabla 5. Comercio bilateral entre Perti y Australia - Periodo 2001 a 2007 (US$ miles)

Valor en Valor en Valor en Valor en Valor en Valor en Valor en
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007

Total exportaciones

3 35 730 34 586 53 129 49 503 54 562 38 286 97 850
desde Pert

Total importaciones | 1) S03 | s 174 | 28186 | 46876 | 46876 | 59 022 | 67 088

a Pert

SALDO -6 973 9 412 | 24 943 2627 | -8 821 |-20 736 | 30 762
Fuente: TRADEMAP.
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Tabla 6. Comercio bilateral entre Perti y Brunei Darussalam - Periodo 2001 a 2007

(US$ miles)
Valoren | Valoren Valor en Valor en Valor en Valor en Valor en

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Total exportaciones 0 0 0 12 3 0 0
desde Pertt
Total importaciones 17 ] 0 1 0 ) 0
a Pert
SALDO -17 -1 0 11 3 -2 0

Fuente: TRADEMAP.

Tabla 7. Comercio bilateral entre Perti y Nueva Zelandia - Periodo 2001 a 2007

(US$ miles)
Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Total exporraciones |y 977 | 3193 | 3720 | 6242 | 5634| 7616 11114
desde Pertt
;F‘I’fi L,limp ortaciones | 34208 | 22562 | 16204 | 23358 | 17718 | 19432 | 22376
SALDO -32751 |-19369 |-12484 |-17 116 |-12084 |-11 816 |-11 262

Fuente: TRADEMAP.

Tabla 8. Comercio bilateral entre Perti y Vietnam - Periodo 2001 a 2007 (US$ miles)

Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren | Valoren
2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Towal exportaciones | g g5 | 4674 | 10646 | 19208 | 29156 | 35511 | 48395
desde Pertt
Towl importaciones | 5 350 | 3155 | 4689 | 10349 | 15795 | 19754 | 26565
a Peru
SALDO 5316 1492 5957 8859 | 13361 | 15757 | 21830

Fuente: TRADEMAP.

Desde el punto de vista comercial, incrementar su comercio con Australia, Nueva

Zelandia y Vietnam, era uno de los atractivos. Brunei resultaba ser uno de los paises

con los cuales no se esperaba un salto espectacular en nuestro intercambio comercial,
pero era uno de los paises fundadores del esquema. Dadas las cosas, considerando la
presencia de EE.UU. en la negociacién y la oportunidad de ser uno de los paises inte-

grantes del nuevo esquema comercial que planteaba esta negociacién, hacia atractivo

para los intereses nacionales el participar en este proceso.
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5. Proceso de las negociaciones

Las negociaciones del TPP se llevaron a cabo a través de diecinueve rondas'. La
primera de ellas se desarrollé del 15 al 19 de marzo de 2010, en la ciudad de
Melbourne, Australia. En esta es de destacar la posicién peruana relativa a preservar
la vigencia de los acuerdos bilaterales existentes entre las partes presentes en la nego-
ciacién, asi como asegurar la coherencia entre el futuro TPP y dichos acuerdos bilate-
rales en algunas disciplinas especificas ligadas a acceso a mercados, servicios, defensa
comercial, compras publicas y solucién de controversias, entre otros.

La segunda ronda tuvo lugar en San Francisco en junio de ese mismo afio, la que
fue seguida de una reunién realizada en Lima en agosto. La tercera ronda se celebré
en Brunei, Darussalam en octubre y en ella intervinieron veinticuatro grupos nego-
ciadores, y Malasia fue aceptada para incorporarse a la negociacién sumandose a los
otros ocho paises participantes (Australia, Brunei, Chile, Estados Unidos, Nueva
Zelandia, Pert, Singapur y Vietnam). La cuarta ronda se desarrollé en Auckland,

Nueva Zelandia, en diciembre; mientras que la quinta fue en Santiago de Chile en
febrero de 2011.

En esta dltima ronda es de destacar el hecho que, la preocupacién por el avance de
las negociaciones, llevé a los paises a establecer un grupo de medidas correctivas, las
cuales se sefialan a continuacidn:

- Instruir a los negociadores a abordar los temas de fondo y no distraer el tiempo
en temas de formatos.

- Evaluary asignar el tiempo adecuado a cada grupo de negociacién en las siguientes

rondas.

- Recoger todas las propuestas existentes y consolidarlas como textos de negocia-
cién en cada grupo en el que atin no exista y permitir que los paises continten
enviando nuevas propuestas.

- Evitar la realizacién de seminarios y talleres que tomen el tiempo de las negocia-
ciones, los mismos que ademds se realizardn solamente en funcién de las necesi-
dades de fortalecimiento de capacidades o por su aporte al proceso negociador.

- Cada grupo debe acordar por consenso la agenda de trabajo en cada ronda.

- Concentrar los eventos para conjuntos con los stakeholders a un dia completo
antes del inicio de cada ronda.

! Para mayor detalle de estas rondas véase: http://www.sice.oas.org/ TPD/TPP/TPP_s.ASP
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Posteriormente, tendria lugar la sexta ronda en Singapur, entre marzo y abril de
2011; la séptima fue en junio en Vietnam; la octava en setiembre en Estados Unidos;
la novena en octubre en el Perti mientras que la décima se celebraria en diciembre
en Malasia.

Durante 2012 se efectuaron las siguientes rondas de negociaciones: la undécima en
marzo en Australia; la duodécima, decimotercera y decimocuarta en mayo, julio y
setiembre respectivamente, todas en Estados Unidos; y la decimoquinta en diciembre
en Nueva Zelandia.

En marzo de 2013 se desarrollé la decimosexta ronda en Singapur y en abril
comienzan los tridmites para la inclusién del Japdén en estas negociaciones. Se espe-
culé sobre el ingreso de este pais, debido a que muchos analistas senalaban a EE.UU.
como el principal interesado para cerrarle el paso a China, pais que mantenia el status
de observador. Pero lo evidente es que Japon necesitaba ser parte del TPP, debido a
que su economia requerfa integrarse al Asia, en tanto ya no es posible el crecimiento
de su mercado interno.

Luego, tuvo lugar la decimoséptima ronda en Lima durante el mes de mayo del
mismo ano, mientras que la decimoctava se realizé en julio en Malasia y la decimo-
novena y dltima en agosto en Brunei Darussalam.

Concluidas estas rondas, los Ministros de Comercio de los Estados negociadores del
TPP sostuvieron diversas y sucesivas reuniones en Indonesia, Singapur, Vietnam,
Australia y China de octubre de 2013 a noviembre de 2014, para que en diciembre
se produjera una reunién final entre los jefes de los equipos negociadores del TPP en
la ciudad de Washington.

6. Cierre de la negociacién y firma

El dfa 4 de octubre de 2015, en reunidn de los ministros de Comercio Exterior de los
paises integrantes del TPP, se anuncié en Atlanta, Georgia, la conclusién del proceso
de negociaciones del Acuerdo Comercial mds ambicioso del siglo XXI.

Para EE.UU., cuyo presidente lo hizo suyo e impulsé las negociaciones, el Acuerdo
nivelaba el campo de juego para los productores estadounidenses, introdujo fuertes
compromisos laborales y en materia de medio ambiente, siendo estos compromisos
exigibles, a diferencia de acuerdos anteriores.

Para México, el Acuerdo abre oportunidades de negocio en seis mercados de Asia—
Pacifico (Australia, Brunei, Malasia, Nueva Zelandia, Singapur y Vietnam), ademds
de fortalecer la integracion de las cadenas productivas de México, EE.UU. y Canada.
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Para el Pert, de acuerdo a lo sefalado por el Ministerio de Comercio Exterior y
Turismo, el TPP era una oportunidad para consolidar la presencia en el Asia-Pacifico,
zona de gran importancia para el pais, y que brinda un mercado diversificado para el
desarrollo de nuevos productos de exportacidn, el comercio de servicios, la atraccién
de inversiones, la movilidad de personas de negocios, entre otros.

La participacién del Pert permitia identificar e introducir nuevos temas de interés no
abordados en los actuales acuerdos a fin de contar con un nuevo estdndar que aporte
al desarrollo econémico sostenible y la generacién de empleo.

Asimismo, permitia expandir nuestra red de acuerdos comerciales con Australia,
Nueva Zelandia, Malasia, Brunéi, Darussalam y Vietnam y se podrdn mejorar ciertas
disposiciones existentes en los acuerdos bilaterales con Canadd, Chile, EE.UU. de
América, Japén, México y Singapur, que sean de interés de Pera.

Figura 2. Intercambio comercial del Pert con los paises del TPP al cierre de 2016 - US$

millones

Fuente: TRADEMAP/ Imagen Google.

EI'TPP permitia al Perti un relacionamiento preferencial con once importantes econo-
mias de tres continentes: América, Asia y Oceanfa. Estos mercados son: Australia,
Brunéi, Darussalam, Canadd, Chile, EE.UU. de América, Japén, Malasia, México,
Nueva Zelandia, Singapur y Vietnam.
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Estas economfias conforman un mercado potencial de casi 805 millones de habi-
tantes, y un PBI per cdpita que con excepcién de Vietnam, es mayor al peruano.

En 2014, el intercambio comercial del Pert con los 11 paises involucrados en la
negociacion representé el 36% de las exportaciones peruanas, equivalente a 4215 mil
millones de délares. Los principales sectores exportadores fueron mineria, agricultura
y textil-confecciones.

7. Caracteristicas principales del acuerdo

El gobierno de México preparé y publicé un documento que enumera las caracte-
risticas principales del Acuerdo alcanzado (Secretaria de Economia del Gobierno de
México, 2016):

- Sustancial acceso a mercados. El TPP elimina o reduce barreras arancelarias y no
arancelarias de manera substancial a lo largo del espectro del comercio, inclu-
yendo el comercio de bienes y servicios, y la inversién, de tal manera que se
crean nuevas oportunidades y beneficios para nuestras empresas, trabajadores y
consumidores.

- Enfoque regional sobre los compromisos. El TPP facilita el desarrollo de la
produccién y de las cadenas de suministro, y la fluidez del comercio incremen-
tando la eficiencia y contribuye a nuestra meta de apoyar y crear empleos, incre-
mentar los niveles de vida, mejorar los esfuerzos de conservacidn, y facilitar la
integracién transfronteriza, asi como la apertura de los mercados nacionales.

- Afrontar los nuevos desafios comerciales. El TPP promueve la innovacién,
la productividad y la competitividad al afrontar nuevos temas, incluyendo el
desarrollo de la economia digital, y la funcién de las empresas de propiedad
estatal en la economia global.

- Comercio incluyente. El TPP contiene nuevos elementos que buscan asegurar
que las economias de cualquier nivel de desarrollo y empresas de cualquier
tamano puedan beneficiarse del comercio. Incluye compromisos para ayudar a las
pequenas y medianas empresas a entender el tratado, aprovechar las oportunidades
que ofrece y someter a la atencién de los gobiernos del TPP sus retos particulares.
También contiene compromisos especificos sobre el desarrollo y la creacién de
capacidad comercial, para garantizar que todas las Partes sean capaces de cumplir
con los compromisos establecidos en el Tratado y puedan beneficiarse al médximo.

- Plataforma para la integracion regional. EI TPP pretende ser una plataforma para
la integracién econémica regional y estd disenado para que se sumen a este otras
economias de la region de Asia-Pacifico.
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El acuerdo tiene un total de treinta capitulos, que comprenden el comercio y temas
relacionados con ¢él, asi se desarrollaron los siguientes temas: comercio de bienes,
aduanas y la facilitacién comercial; medidas sanitarias y fitosanitarias; obstdculos
técnicos al comercio; medidas comerciales correctivas; inversidn; servicios; comercio
electrénico; compras del sector publico; propiedad intelectual; laboral; medio
ambiente; también se incluyeron capitulos destinados a asegurar que el Acuerdo
cumpla con su potencial para el desarrollo, la competitividad y la inclusién; solucién
de controversias; excepciones y disposiciones institucionales.

Este Acuerdo incorporé nuevos temas comerciales y transversales al comercio. Asi,
encontramos cuestiones relacionadas con el Internet y la economia digital, la parti-
cipacién de las empresas de propiedad estatal en el comercio internacional (aspecto
muy comun en varfas economia asidticas) y la inversion, el fomento a la mejora de
la capacidad de las pequenas empresas para aprovechar las ventajas de los tratados
comerciales, entre otros temas.

A continuacién se resumen los principales capitulos del acuerdo, y que fueron publi-

cados por el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo - MINCETUR:

a) Trato nacional y acceso de mercancias al mercado

Las partes acordaron eliminar y reducir barreras arancelarias y no arancelarias en
bienes industriales, y eliminar o reducir los aranceles y otras politicas restrictivas en
bienes agricolas. El acceso preferencial que se provee a través del TPP incrementaria
el comercio entre los paises del TPP en este mercado de 800 millones de personas
y respaldard la creacién de empleo de alta calidad en las 12 Partes. La mayor parte
de la eliminacién arancelaria en los bienes industriales serfa implementada inme-
diatamente, aunque, en algunos productos, los aranceles serfan eliminados en
periodos mds amplios, tal como lo han acordado las Partes del TPP. Las reducciones
arancelarias especificas acordadas por las Partes del TPP son incluidas en cronogramas
que abarcan todos los bienes. Las Partes del TPP publicarian todos los aranceles y
otra informacién relacionada al comercio de bienes para asegurar que las pequefas y
medianas empresas, asi como las grandes empresas, puedan tomar ventaja del TPP.

Ademds, acordaron no imponer restricciones e impuestos a las exportaciones e
importaciones u otras cargas que sean inconsistentes con la OMC, incluyendo a los
bienes remanufacturados, los cuales promueven un reciclaje de las partes en nuevos
productos.

En adicién a la eliminacién o reduccién de aranceles, se acordé la promocién de
reformas de politica incluyendo la eliminacién de subsidios agricolas a la exporta-
cién, trabajar en conjunto en la OMC para desarrollar disciplinas en las empresas
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comerciales exportadoras del Estado, créditos a la exportacién, y limitar los periodos
de tiempo permitidos para las restricciones en exportaciones de alimentos para
proveer una mayor seguridad alimentaria en la regién.

b) Reglas de origen y procedimientos relacionados con el origen

Para proveer reglas de origen simples, promover cadenas de suministro regionales, y
ayudar a asegurar que sean los paises del TPD, en lugar de los no participantes, los
principales beneficiarios del Tratado, las Partes acordaron establecer un grupo tnico
de reglas de origen que define si un bien en particular es «originario» y, por lo tanto,
elegible para recibir los beneficios arancelarios preferenciales del TPP. Las reglas de
origen especificas a cada producto estdn adjuntas al texto del Tratado. El TPP esta-
blece la «<acumulacién», de manera que, en general, los insumos de una Parte del TPP
son tratados de igual manera que los materiales de cualquier otra Parte del TPD, si son
utilizados para producir un producto en alguna Parte del TPP.

¢) Textiles y prendas de vestir

Las Partes acordaron eliminar aranceles en textiles y prendas de vestir, industrias
que son importantes contribuyentes para el crecimiento econémico en muchos de
los mercados del TPP. La mayoria de aranceles serian eliminados inmediatamente,
aunque en algunos productos sensibles serfan eliminados en plazos mds largos. El
capitulo también incluye reglas de origen especificas que requieren el uso de hilado y
tejidos de la regién TPP, los cuales promoverdn cadenas de abastecimiento regionales
e inversion en este sector, con un mecanismo de «lista de escaso abasto» que permi-
tird el uso de hilado y tejidos que no estén ampliamente disponibles en la regién.
Ademds, el capitulo incluye compromisos en cooperacién aduanera y fortalecimiento
en la prevencién de la evasién de impuestos, contrabando y fraude, asi como una
salvaguardia especial especifica para los textiles, para responder a un dafio grave o la
amenaza de dano grave a la industria doméstica ante un aumento repentino de las
importaciones.

d) Defensa comercial

El capitulo de Defensa Comercial promueve la transparencia y el debido proceso
en los procedimientos de defensa comercial a través del reconocimiento de mejores
précticas, sin afectar los derechos y obligaciones de las Partes del TPP bajo la OMC.
Establece un mecanismo de salvaguardias de transicién, el cual permite a una Parte
a aplicar una medida de salvaguardia de transicién durante cierto periodo de tiempo
si las importaciones se incrementan, como un resultado de los cortes arancelarios
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implementados bajo el TPP, causando dafo grave en la industria nacional. Estas
medidas podrian mantenerse por hasta dos anos, con un ano de extensién, pero
deberdn ser progresivamente liberalizadas si toman mds de un afno. Ademds, las Partes
que impongan medidas de salvaguardia deberdn seguir los requerimientos de noti-
ficacién y de consulta. El capitulo también establece reglas que requieren que una
Parte que aplique una medida de salvaguardia de transicién, provea una compensa-
cién mutuamente acordada. Asimismo, las Partes no podrdn imponer mds de una
de las salvaguardias permitidas bajo el TPP en el mismo producto al mismo tiempo.

e) Inversién

En el establecimiento de las reglas de inversion, las Partes del TPP disponen reglas
que exigen politicas de inversién no discriminatorias y de proteccién que aseguren
el Estado de derecho, mientras se proteja la capacidad de los gobiernos de las Partes
para alcanzar objetivos legitimos de politicas putblicas. El acuerdo provee las protec-
ciones bdsicas a la inversién que se encuentran en otros acuerdos relacionados con la
inversién, incluyendo el trato nacional; el trato de nacién mds favorecida; el «nivel
minimo de trato» para las inversiones de acuerdo con los principios del derecho inter-
nacional consuetudinario; prohibicién de la expropiacién que no persigue propdsito
publico, sin un debido proceso, o sin compensacién; se prohibe los «requisitos de
desempeno», tales como requisitos de contenido o tecnologia local; libre transferencia
de fondos relacionados con la inversién, sujeto a excepciones en el TPP para asegurar
que los gobiernos retienen la flexibilidad para administrar la volatilidad de los flujos
de capitales, incluyendo a través medidas de salvaguardia temporal no discriminato-
rias (como el control de capitales) que restringen las transferencias relacionadas a la
inversion en el contexto de una crisis 0 amenaza de crisis en la balanza de pagos, asi
como ciertas otras crisis econémicas; o para proteger la integridad y estabilidad del
sistema financiero; y la libertad de designar altos ejecutivos de cualquier nacionalidad.

Las Partes adoptaron un enfoque de «lista negativa», lo cual significa que sus mercados
estdn completamente abiertos a los inversionistas extranjeros, excepto donde se haya
tomado una excepcién (medida disconforme) en uno de los dos anexos especificos
de un pais: (1) las medidas vigentes en las cuales una Parte acepta la obligacién de
no volver sus medidas més restrictivas en el futuro, y de comprometer cualquier libe-
ralizacién futura, y (2) las medidas o politicas en los cuales un pais conserva plena
discrecién hacia el futuro.

El capitulo también establece un arbitraje internacional neutral y transparente para
las controversias de inversién, con fuertes salvaguardias para evitar reclamos abusivos
y frivolos; y para asegurar el derecho de los gobiernos a regular en beneficio del interés
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publico, incluyendo en temas de salud, seguridad y la proteccién ambiental. Las
garantias procedimentales incluyen: procedimientos arbitrales transparentes, comu-
nicaciones amicus curiae, comunicaciones de Partes que no son parte de la contro-
versia; revision expedita de reclamos frivolos y posible compensacién por los costos
de los abogados; procedimiento de revisién para laudos provisionales; interpreta-
ciones conjuntas vinculantes de las Partes del TPP; limite de tiempo para presentar
un reclamo; y reglas para evitar que un demandante presente la misma demanda en
un proceso paralelo.

f) Comercio electrénico

En el capitulo de Comercio Electrdnico, se comprometieron a asegurar el libre flujo
de la informacién y los datos globales que impulsan el Internet y la economia digital,
sujeto a los objetivos legitimos de politica publica, como la proteccién de la infor-
macién personal. Las 12 Partes acordaron también no exigir a las compaias del
TPP construir centros de datos para almacenar informacién como una condicién
para operar en un mercado del TPP y, ademds, que no se requiere la transferencia
o el acceso al cédigo de fuente del software. El capitulo prohibe la imposicién de
derechos aduaneros a las transmisiones electronicas, e impide que las Partes del TPP
favorezcan a los productores o proveedores nacionales de dichos productos a través
de medidas discriminatorias o bloqueos totales (outright blocking).

Para proteger a los consumidores, las Partes del TPP acordaron adoptar y mantener
leyes de proteccién al consumidor, relacionadas a las actividades comerciales online
cuando estas sean fraudulentas y engafiosas; asi como asegurar el cumplimiento de
la proteccién de la privacidad y al consumidor en los mercados del TPP. También
se exigen tener medidas para detener los mensajes electronicos comerciales no soli-
citados. Para facilitar el comercio electrdnico, el capitulo incluye disposiciones que
incentivan a las Partes a promover un mayor comercio sin papeles entre las empresas
y el gobierno, tales como el uso de formularios aduaneros electrénicos; y permitir
autenticaciones y firmas electrénicas para las transacciones comerciales.

g) Empresas de propiedad del Estado y monopolios designados

Todas las Partes del TPP tienen Empresas de Propiedad Estatal (EPE), que a menudo
desempenan un papel en la prestacion de servicios publicos y otras actividades; sin
embargo, las Partes reconocieron el beneficio de acordar un marco de normas sobre
las EPE. El capitulo sobre empresas de propiedad del Estado cubre grandes empresas
estatales que se dedican principalmente a actividades comerciales. En tal sentido
acordaron asegurar de que sus empresas estatales realicen compras y ventas comer-
ciales sobre la base de consideraciones comerciales, excepto cuando hacerlo seria
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inconsistente con cualquier mandato bajo el cual una empresa estatal esté operando
y que sea requerido para prestar servicios publicos. También acordaron garantizar
que sus empresas estatales o0 monopolios designados no discriminen contra empresas,
bienes y servicios de otras Partes. Las Partes acuerdan proporcionar a sus tribunales
jurisdiccién sobre las actividades comerciales de las empresas estatales extranjeras
en su territorio, y asegurar que los érganos administrativos que regulan tanto a las
empresas publicas como a las empresas privadas lo hagan de manera imparcial. Las
Partes del TPP se comprometen a no generar efectos adversos a los intereses de otras
Partes del TPP cuando otorguen asistencia no comercial a empresas estatales, o dafno
a la industria local de otra Parte cuando otorguen asistencia no comercial a una
empresa estatal que produce y vende mercancias en territorio de esa otra Parte.

h) Propiedad intelectual

Este es uno de los capitulos que mayor relevancia. El capitulo de Propiedad Intelectual
(PI) del TPP cubre patentes, marcas, derecho de autor, disefios industriales, indica-
ciones geogréficas, secretos comerciales, otras formas de Propiedad Intelectual, la
observancia de los derechos de Propiedad Intelectual, asi como otras dreas en las que
las Partes acuerden cooperar. El capitulo de PI facilitaria a las empresas la busqueda,
el registro y la proteccién de los derechos de Propiedad Intelectual en nuevos
mercados, lo cual es muy importante, en particular para las pequenas empresas.
De igual manera, este capitulo establecia un precedente importante debido a que
contiene disposiciones relativas al reconocimiento y proteccién de los recursos gené-
ticos y los conocimientos tradicionales asociados. En efecto, se reconocia el vinculo
existente entre los conocimientos tradicionales y los recursos genéticos y la propiedad
intelectual, materias que de manera conjuntan aportan a su proteccion y aprovecha-
miento adecuado por la sociedad. A efectos de combatir la biopirateria se incluyeron
disposiciones sobre cooperacién e intercambio de informacién en los exdmenes de
patentes de las oficinas competentes en dichas materias de las partes.

El capitulo establecia estdndares para las patentes, sobre la base de lo establecido en
el Acuerdo sobre los ADPIC de la OMC y de las mejores précticas internacionales.
En el caso de las marcas, se otorgaba proteccién a las mismas y a cualquier otro signo
distintivo que las empresas o las personas utilicen para identificar sus productos en el
mercado. El capitulo también incluia medidas de transparencia y debido proceso para
la proteccién de nuevas indicaciones geogréficas, incluidas las indicaciones geogré-
ficas reconocidas o protegidas a través de acuerdos internacionales. Esto incluye el
entendimiento entre las Partes respecto a la relacién entre las marcas y las indica-
ciones geogréficas, asi como con relacidn a las excepciones para el uso de términos
comunes.
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Adicionalmente, el capitulo contenia disposiciones referidas a productos farmacéu-
ticos, las cuales facilitan tanto el desarrollo de la innovacion en el campo de los medi-
camentos, asi como la disponibilidad de medicamentos genéricos, sin perjuicio de los
plazos que las Partes necesiten para la implementacién de las referidas disposiciones. Por
otro lado, en el capitulo se incluyeron disposiciones relativas a la proteccién de datos
de prueba y otros no divulgados presentados para obtener la aprobacién de comercia-
lizacién de un nuevo producto farmacéutico o de un nuevo producto quimico de uso
agricola. Ademds, se reafirmé el compromiso asumido por las Partes en la Declaracion
Ministerial de la OMC relativa al Acuerdo sobre los ADPIC y la Salud Publica (2001)
y; en particular, que las Partes no estan impedidas de adoptar medidas para proteger la
salud publica, incluyendo los casos de epidemias tales como el VIH/SIDA.

En el caso del derecho de autor, el capitulo de Propiedad Intelectual establecia
compromisos para proteger las obras, interpretaciones, ejecuciones y fonogramas,
tales como canciones, peliculas, libros y software, asi como también incluye dispo-
siciones efectivas y balanceadas con relacién a medidas tecnolégicas de proteccion e
informacién de gestién de derechos. Como complemento de lo anterior, el capitulo
incluia la obligacién para las Partes de buscar constantemente un equilibrio entre los
diversos sistemas de derecho de autor, a través de, entre otras cosas, las excepciones
y/o limitaciones para fines legitimos, incluido en el entorno digital. Por otro lado,
el capitulo disponia que las Partes deben establecer o mantener un marco legal que
incluya garantias para los Proveedores de Servicios de Internet (ISPs). Sin embargo,
estas disposiciones no implicaban que los ISPs fuesen responsables de monitorear sus
sistemas a fin de prevenir cualquier acto infractor.

Finalmente, las Partes del TPP acordaron fortalecer sus sistemas de observancia de
los derechos de Propiedad Intelectual, lo que incluye, entre otros, el fortalecimiento
de los procesos civiles, medidas provisionales, medidas en frontera, procedimientos
penales y sanciones para la falsificacién de marcas o piraterfa respecto del derecho
de autor y derechos conexos cometidos a escala comercial. En particular, las Partes
del TPP establecerian las herramientas legales adecuadas para impedir la apropiacion
indebida de los secretos comerciales, establecer procedimientos y sanciones penales
para la usurpacién de secretos comerciales, incluyendo el robo informacién por
medios electrénicos, y para la grabacién no autorizada de peliculas en cines.

i) Pymes

Las Partes tienen el interés comtn de promover la participacién de las pequenas y
medianas empresas en el comercio y de garantizar que estas empresas compartan
los beneficios del TPP. Complementando los compromisos de otros capitulos del
Acuerdo en materia de acceso a mercados, reduccién de trdmites, acceso a Internet,
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facilitacién de comercio, envios expresos y otros, el capitulo de pymes incluia
compromisos de cada Parte del TPP para crear paginas web amigables para usua-
rios de pequenas y medianas empresas a fin de proporcionar informacién ficilmente
accesible sobre el TPP, asi como sobre maneras en las que pequefas empresas puedan
tomar ventaja del Tratado, incluyendo la descripcién de las disposiciones relevantes
para las pequefias y medianas empresas; regulaciones y procedimientos relativos a los
derechos de propiedad intelectual; regulaciones sobre inversion extranjera; procedi-
mientos de registro de empresas; regulaciones de empleo; e informacién tributaria.
Ademds, el capitulo establece un Comité de la Pequefia y Mediana Empresa que se
reunird periédicamente para examinar el grado en el que el TPP esté sirviendo a las
empresas pequenas y medianas, considerar medios para mejorar ain mds sus benefi-
cios, y supervisar las actividades de cooperacién o de fortalecimiento de capacidades
para apoyar a las pequenas y medianas empresas a través de asesoria, asistencia y
programas de capacitacién en exportaciones para las pequefias y medianas empresas;
intercambio de informacién; el financiamiento para el comercio; y otras actividades.

j) Transparencia y anticorrupcién

El capitulo busca promover el objetivo compartido por todas las Partes del TPP,
de fortalecer el buen gobierno y abordar los efectos corrosivos que el soborno y la
corrupcién pueden tener en sus economias. Asi, las Partes deben asegurar que sus
leyes, reglamentos y disposiciones administrativas de aplicacién general con respecto
a cualquier asunto comprendido en el TPP estén disponibles al publico y que, en la
medida de lo posible, las regulaciones que puedan afectar al comercio o la inversion
entre las Partes estdn sujetos a avisos y comentarios. Se comprometen a garantizar
ciertos derechos al debido proceso de las personas interesadas en relacion con proce-
dimientos administrativos, incluyendo su pronta revision mediante tribunales o
procedimientos judiciales o administrativos imparciales. También se comprometen a
adoptar o mantener leyes que penalizan el ofrecimiento o solicitud de ventajas inde-
bidas por un funcionario publico, asi como otros actos de corrupcién que afecten
al comercio o inversién internacionales. Las Partes también se comprometen a la
aplicacién efectiva de sus leyes y reglamentos anticorrupcién. Ademds, se compro-
meten a esforzarse por adoptar o mantener cédigos o normas de conducta para sus
funcionarios publicos, asi como medidas para identificar y gestionar los conflictos
de intereses, para aumentar la capacitacién de los funcionarios publicos, a tomar
medidas para desalentar los obsequios, facilitar el reporte de actos de corrupcién, y
establecer medidas disciplinarias o de otro tipo para los funcionarios publicos que
participan en actos de corrupcion.

De otro lado, este capitulo cuenta con un anexo sobre transparencia e imparcia-
lidad para productos farmacéuticos y dispositivos médicos mediante el cual las Partes
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reconocen los principios orientados a facilitar la asistencia médica de alta calidad y
mejorar la salud puablica y se obligan a promover la transparencia e imparcialidad de
los procedimientos de reembolso de productos farmacéuticos o dispositivos médicos.

k) Nueva posicién de EE.UU. Retiro del TPP

Con fecha 23 de febrero de 2017, el presidente Donald Trump, remitié un memo-
raindum al representante comercial de EE.UU., instruyéndolo para que retire al pais
de los paises signatarios del TPP, retirarse permanentemente de todas las negocia-
ciones del mismo e iniciar en la medida de lo posible negociaciones bilaterales para
promover la industria estadounidense, proteger a sus trabajadores y aumentar los
salarios para los estadounidenses.

Algunos analistas en EE.UU. creen consideran que, los objetivos de cardcter politico
hegemoénico que llevé a la negociacién de este Acuerdo (el fortalecimiento de su
liderazgo en la regién del Asia Pacifico, cimentar sus alianzas y revitalizar el orden
mundial) han salido volando sin esperanzas. Asi, algunos consideran que el retiro ha
exacerbado las dudas que en la regién se han formado acerca del liderazgo y el rol que
juegan EE.UU. en Asia. Esto, de acuerdo a lo indicado por Timothy Heath (2017),
ha llevado a que algunos paises asidticos busquen mejorar sus relaciones con China.
Un ejemplo es lo mostrado por el presidente de Filipinas, Rodrigo Duterte. Vietnam
ha iniciado pasos para estabilizar su relacién con el gigante asidtico, al mismo tiempo
que busca ampliar su acceso a mercados internacionales mediante varios acuerdos
comerciales bilaterales, para asi reducir su dependencia de China.

Del lado de los republicanos, el TPD, a pesar de ser un acuerdo beneficioso para las
grandes corporaciones, de acuerdo a lo senalado por los liberales estadounidenses,
este es un acuerdo que contenia mds perjuicios que beneficios para EE.UU. Esto,
debido a que los paises miembros, cedian la jurisdiccién comercial de sus cortes
nacionales a favor de 4rbitros internacionales, que incluso podian fallar en contra de
decisiones soberanas. Considerando los efectos causados por la puesta en vigencia
del NAFTA (North America Free Trade Agreement) que vienen sufriendo los habi-
tantes de las antiguas zonas de produccién industrial estadounidense, con altas tasas
de desempleo, negocios pequenos que quebraron debido a su dependencia exclusiva
de las empresas manufactureras que abandonaron el pais para acogerse a producir en
México, el TPP podia ser considerado un clavo més en sus atatdes.

8. Consecuencias

Una de las consecuencias inmediatas tras la disposicion del Gobierno estadounidense
de retirarse del TPP, fue el anuncio efectuado por el jefe de la diplomacia chilena,
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Heraldo Mufoz, quien sefalé que el acuerdo, tal como se conocia, ya no estaba sobre
la mesa. Es decir, ya no serfa impulsada su aprobacién en el Congreso, porque ante
la falta del mayor actor involucrado, ya no tenfa razén de ser.

Esto fue seguido por el anuncio del Gobierno del Japdén, que consideré que el
Transpacifico es un «sinsentido» sin EE.UU. «porque se desequilibra la balanza entre
intereses fundamentales».

Ambos paises, a través de sus representantes recordaron que una de las cliusulas para
la entrada en vigencia del TPP, es que al menos fuese ratificado por los paises que
representaran al menos el 85% del comercio total del bloque, lo que en esencia con
la salida de EE.UU. es imposible de alcanzar.

En el caso del Pert, antes del anuncio de EE.UU. y después del mismo, se escu-
charon varias ideas y descripciones de escenarios catastréficos y apocalipticos sobre
el comercio exterior en la era Trump, senalando que podriamos sufrir un revés en las
corrientes de comercio que tenemos con el pais del norte. Inclusive se propusieron
alternativas que a la luz de lo que son los procesos de negociacién son inviables, como
por ejemplo: sustituir a EE.UU. por China, como por arte de magia.

Pero, ;qué efectos genera para el comercio exterior peruano? La respuesta es: No tiene
efecto alguno sobre el comercio peruano; nada ha cambiado.

Recordemos que nuestro comercio bilateral se encuentra enmarcado en el TLC que
ambos paises suscribimos en el afio 2006 y pusimos en vigencia en 2009. Este TLC
ha generado un gran beneficio para ambas partes, donde el comercio bilateral creci6
de alrededor de 8 mil millones en el afio 2006 a casi 17 mil millones en el ano 2013.

En dicho tratado estdn los balances que ambos paises encontramos en funcién a
nuestros intereses y necesidades, el cual estd funcionando bastante bien ya por mds de
siete afios. Por el contrario, el TPP fue una negociacién que el Pert decidié adelantar
con la finalidad de ganar algunos mercados adicionales como Australia, Nueva
Zelandia, Malasia, entre otros; pero nunca fue prioridad dentro del TP, buscar una
modificacién de las relaciones bilaterales Perd — EE.UU. Solo queriamos mostrar una
vez mds que podiamos estar en un club de grandes. ;Entonces por qué tanto miedo a
la salida de EE.UU. de un proceso que ya se perfilaba trunco afios atrds?

La respuesta viene del lado de los otros miembros del TPP, que definitivamente han
visto mermados sus intereses de lograr un acuerdo comercial con EE.UU., en el
marco de una negociacién «plurilateral». Ese es el caso de Australia, Nueva Zelandia
y Malasia, que han visto sus esfuerzos esfumarse en forma inmediata. Otros paises
como México, Canadd y Vietnam, buscaban con este TPP, mejorar los alcances y
regulaciones de los tratados que ya tenian con EE.UU., de manera tal que pudieran
ganar mayor competitividad en el mercado a donde todos los paises queremos llegar.
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Lo cierto es que para el Perd, la salida de EE.UU. podria convertirse mds que en un
problema, en una gran oportunidad comercial. Solo como ejemplo, en el sector textil-
confecciones, el Perti continuard con el acceso libre al mercado estadounidense sin tener
una competencia agresiva por parte de paises como Vietnam y Malasia, que buscaban
tener el mismo acceso que nuestro pais, lo cual hubiera eliminado de plano cualquier
ventaja que ya tenfamos ganada por la ardua negociacién de 2006. Pero también se
abren grandes posibilidades de aumentar nuestras exportaciones a EE.UU. conside-
rando que la era Trump pretende renegociar y poner algunos aranceles a producciones
provenientes de los otros miembros NAFTA (México y Canadd), asi como a China.

Estas restricciones podrian generar indirectamente una mayor competitividad en las
exportaciones peruanas, las cuales no solo tendrin mayores oportunidades para los
productos terminados o finales, sino también para aquellos productos intermedios e
insumos que serdn necesarios para la industria de EE.UU. que Trump ha prometido
reflotar. Por ello, dejemos de lado el miedo sobre una situacién inexistente y capitali-
cemos una oportunidad mds que se nos presenta en el camino. Puede ser que el Make
America Great Again sea un excelente escenario para fortalecer los lazos estratégicos
entre Pertt y EE.UU.
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