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Planificacion fiscal internacional de

empresas )

Gustavo Lazo Saponara
Abogado.

En las dltimas décadas se ha vivido intensamente
el fenémeno de la globalizacién, por el cual muchas
cconomfias -entre ellas, la peruana- tuvieron que
abrirse abruptamente a los flujos trasnacionales e
integrarse al trafico de personas, capitales, bienes y
Servicios.

Como consecuencia de ello, el creciente ndmero
de empresas que ha optado por desarrollar
actividades internacionales se ha visto en la
necesidad de conocer las variadas estructuras
tributarias de las distintas jurisdicciones y evaluar
sus diferencias, asi como los incentivos a los que
pucde acogerse, necesidad que antes se restringia a
un pequefio circulo de empresas multinacionales.

1. Concepto de planificacién fiscal internacional.

En este contexto, cabe entender a la planificacién
fiscal internacional de empresas como el proceso
de andlisis y seleccién de las alternativas que
optimicen el costo o carga fiscal de una empresa
respecto de sus actividades trasnacionales,
considerando las caracteristicas propias as{ como
los vinculos e interrelaciones de las jurisdicciones
bajo las que se regiran.

De similar opinién es Arespacochaga', quien
sefiala que “el objeto de la planificacion fiscal
internacional es analizar la interaccién entre los
sistemas juridico-fiscales de al menos dos Estados,
estableciendo férmulas de accién coordinada que
permitan obtener un resultado eficiente desde el
punto de vista fiscal”.

Por su parte, Barnadas® acota que “la
planificacién fiscal internacional consiste en el
andlisis y seleccion de la alternativa que minimice el
coste fiscal que afecta tanto a los rendimientos de
cualquier inversién como a la inversién cn si
misma’.

2. Causas de la expansién de la planificacién
fiscal internacional.

Teniendo en cuenta la apertura de los mercados
y la interconexién de las economias, el fendmeno
de la planificacidn tributaria o fiscal internacional
estd destinado a seguir acrecentdndose cada vez mds.

Para Arespacochaga™, esta creciente
importancia de la planificacion fiscal en las dltimas
décadas puede atribuirse a los siguientes hechos y
circunstancias:

a) Lapaulatina e imparable internacionalizacién
de la economia, impulsada por cl influjo de las
nuevas tecnologias, fundamentalmente en el sector
de la comunicacién, y que permite a los aclores
econdmicos dirigir o estar presentes sin desplazarse.

b) El fenémeno expansivo de la empresa
multinacional, cuyo Aambito de estrategia sobrepasa
los limites escuetos de las fronteras, implicando en
sus decisiones diversas soberanias nacionales.

¢) La proliferacién de organizaciones
supranacionales mds aptas para competir en lanucva
configuracién de los mercados internacionales, y
en cuyo seno sc procura armonizar los sistemas
fiscales y acercar las formas de produccion.

(*)  El presente trabajo tiene por objeto exponer panordmica y sucintamente algunas cuestiones relevantes relacionadas con la
planificacion fiscal internacional, mas no abordar este fenémeno de manera exhaustiva.

(1) DE ARESPACOCHAGA, Joaquin. Planificacidén fiscal internacional. 2da. edicién. Madrid: Marcial Pons, 1998. p. 437.

(2) BARNADAS, Francesc. Tributacion de no residentes y fiscalidad internacional. 2da. edicién. Barcelona: Gestién 2000,

1997. p. 287.
(3) DE ARESPACOCHAGA, Joaquin. Op. cit.; p. 39.
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d) Elaumento de la presion fiscal, corolario del
mantenimiento de costosos y voraces Estados de
bienestar.

Como puede observarse, la tendencia hacia un
mundo globalizado hace de la planificacién fiscal
internacional un fenémeno cada vez mas importante
en las relaciones comerciales de los agentes
econémicos bdsicos de los paises.

3. El rol del Estado.

De otro lado, también existe el interés del fisco
de que laintegridad de los ordenamientos sea tutelada
y algunos principios fundamentales de la imposicién
sobre las actividades transnacionales no sean
vulnerados.

Asi, el fisco busca velar por el respeto a
principios tales como el de no discriminacién, de
neutralidad -que implica poder competir con otros
en igualdad de condiciones, siempre que la carga
tributaria sea la misma-, de la necesidad de evitar la
doble imposicién originada por la superposicién de
distintas soberanfas sobre el mismo contribuyente,
y busca hacerlos compatibles con las normas
especiales tendentes a incentivar la inversién
extranjera y a conservar la propia®.

4. Objetivos de
internacional.

la planificacién fiscal

Por lo general, existen factores mds importantes
que la carga impositiva para las empresas que toman
la decisién inicial de efectuar inversion directa en el
exterior, tales como el retorno de la inversién, la
estabilidad politica, los costos laborales, y el acceso
a mercados externos.

Una vez que la decisién de invertir ha sido tomada,
en cambio, la carga tributaria deviene en un factor
importante para determinar la forma en que se
esiructurard la inversion.

Mas aun, la carga impositiva resulta importante
para establecer si es que se reinvertird o se
repatriardn los beneficios de la inversién. Entonces,
el rol del asesor tributario consiste en advertir sobre
las distintas maneras en las que los beneficios de
empresas del exterior puedan ser repatriados a la
empresa local, asi como en el modo de proveer a
las empresas del exterior con capitales adicionales .

Al respecto, Barnadas® sefiala que toda
planificacién fiscal no sélo debe conducir a un
resultado fiscal minimo sino que debe tenerse en
cuenta otros muchos aspectos como son la
seguridad juridica de la operacion planteada, la

(4) ADONNINO, Pietro. La Planificacidn fiscal internacional. En: Curso de derecho tributario internacional. Tomo 1.
Bogotd: Temis, 2003. p. 51.

(5) Respecto al rol del asesor tributario véase ARNOLD, Brian J. y Michael McINTYRE. /nternational tax primer. Den Haag,
The Netherlands: Kluwer Law International, 1995. pp. 8-14. Dichos autores sostienen que el rol del asesor tributario
respecto a las transacciones internacionales es similar a su rol respecto a operaciones locales. Asf, el asesor tributario debe
familiarizarse con esquemas tributarios internacionales que puedan ser empleados para minimizar impuestos, los que usualmente
implican el empleo de “parafsos fiscales”. Este conocimiento permite al asesor trabajar de manera mds efectiva con asesores
tributarios del exterior y sugerir métodos alternativos para estructurar transacciones generando los efectos tributarios
esperados bajo las leyes de ambas jurisdicciones.

Mds atn, el asesor tributario internacional generalmente invierte mucho de su tiempo en planeamientos tributarios defensivos
debido a que confronta serios riesgos de pago de niveles excesivos de impuestos. La mayor parte de las normas tributarias
internacionales estan disefiadas para mitigar o eliminar la “doble tributacién”. De otra parte, los planeamientos tributarios
agresivos son muy importantes y han obligado a las jurisdicciones a adoptar complejas medidas contra la evasién.
Asimismo, el rol del asesor tributario depende de si la transaccién involucra una inversién desde el exterior hacia el pais o
desde el pais hacia el exterior. En el primer caso, existe por lo general una menor participacién del asesor en el plancamiento
fiscal de la transaccicn que en el segundo. Asi pues, en el caso de inversiones desde el pafs hacia el exterior, mayormente el
asesor tiene una relacién continua con el cliente y se encuentra familiarizado con sus operaciones, por lo que el cliente le
solicita asesorfa respecto a las consecuencias locales e internacionales de la transaccidn. En este Gltimo caso, el asesor
tributario actiia como filtro entre el asesor del extranjero y el cliente. Por otra parte, en casos de asesorfa local respecto de
transacciones que involucran inversiones hacia el pafs, usualmente ésta se limita a las consecuencias en el pais del asesor,
excluyéndose a éste de participar en el planeamiento tributario global.
En ambos casos, el asesor local debe tratar con abogados extranjeros, contadores, o empresarios. Entonces, el rol del asesor
tributario puede complicarse debido a diferencias bdsicas en los conceptos legales, normas tributarias y practicas contables.
Peor atn, estas diferencias pueden exacerbarse por diferencias en el lenguaje y en la cultura.
Finalmente. dichos autores remarcan que se hace indispensable, entonces, que el asesor local estudie los diferentes sistemas
tributarios extranjeros a efectos de reconocer los problemas potenciales y para tratar eficientemente con asesores tributarios
extranjeros. 2
(6) BARNADAS, Francesc. Op. cit.; pp. 288 y 289.
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incertidumbre de cambios legislativos, la flexibilidad
para reorganizar la estructura empresarial, la
movilidad de los recursos empleados, el diferimiento
en el pago de los impuestos, la carga fiscal conjunta
y, en definitiva, la méxima rentabilidad.

Adicionalmente, deben considerarse las
posibilidades y subjetividades que la inversion
contemple, la voluntad o necesidad de localizacién
de los recursos, la repatriacion de las inversiones,
las transmisiones de titularidad del grupo y una larga
lista de factores que obligan al estudio individualizado
y pormenorizado de cada inversién o de cada grupo
cmpresarial, tenicndo en cuenta tanto los factores
objetivos como los subjetivos. También adquiere
especial relevancia la eleccion de la forma juridica
de la inversién, as{ como la composicién de los
recursos financieros, en el sentido de buscar la
proporcidn adecuada entre fondos propios y ajenos
aunque procedan de la misma persona.

Para Adonnino”, la planificacién fiscal
internacional, por un lado, persigue cl objetivo de
minimizar la carga fiscal, y por otro, minimizar los
costos de cumplimiento tributario. Tales objetivos
concurren de manera diversa en las respectivas
elecciones, segtin se trate de optimizar el costo fiscal
de una “transaccién econémica” particular, el costo
fiscal de una “operacién” particular, o bicn el costo
fiscal de la actividad de la empresa o del grupo de
cmpresas.

Adicionalmente, un punto importante que debe
tenerse en cuenta en la planificacion tributaria, como
componente de la estrategia operativa empresarial,
en su objetivo de ordenar de forma eficiente las
consccuencias fiscales de la gestién empresarial
fuera de las fronteras propias, es que los costos
administrativos de la empresa no deben ser
prohibitivos al punto tal que absorban el integro del
ahorro tributario obtenido. Mds atn, si el negocio
no puede ser operado de acuerdo con el plan
tributario, la efectividad del plan para efectos
tributarios puede volverse contingente.

Las tareas bdsicas de planeamiento dc
transacciones internacionales pueden resumirse en
dos. La primera, es que deben cuantificar, con un
margen razonable, el costo tributario de ejecutar las
transacciones. En segundo lugar, se espera que

(7)  ADONNINQO, Pietro. Op. cit.; p. 65.

ayuden a minimizar la carga tributaria, estructurando
la transaccién y recomendando una estructura en
especial ™,

Para Barnadas®?”, “el objetivo de minimizar la
carga fiscal puede llevarse a cabo bicn consiguiendo
ahorros efectivos o bien mediante cl traslado del
pago del impuesto a periodos futuros, en otras
palabras, difiriendo el impuesto”. En su opinidn, toda
planificacion fiscal abarcard dos componentes,
compatibles entre si: (i) el disefio del camino mds
adecuado y con menores costes fiscales para realizar
unainversioén; y, (ii) lareestructuracién de un grupo
empresarial para reasignar correctamente sus
recursos y optimizar sus costes fiscales, lo que
implica acomodar la estructura del grupo a las
ventajas que cada territorio pueda ofrecer.

5. Pautas para la fiscal
internacional.

planificacién

Arespacochaga ‘! da algunas recomendaciones
preliminares para la adecuada planificacion, las
mismas que podemos resumir dc la siguicnte
manera:

a) Andlisis coste-beneficio previo. Los costes
inherentes a la elaboracién de una estructura deben
ser compensados con el ahorro fiscal que la
alternativa elegida es capaz de procurar al intercsado,
de lo contrario, el esquema propuesto dejara de ser
atractivo.

b) Grado de consistencia de la estructura
propuesta. Los Estados frecuentcmente adoptan
medidas legislativas contrarias a la utilizacion de
esquemas meramente instrumentales, carentes de
otra justificacién o contenido que reducir Jos costes
fiscales. En general, toda planificacion que no desee
incurrir en riesgos fiscales por simulacion o
desnaturalizacion deberd tener el contenido suficiente
para que no pueda ser considerada como meramente
instrumental, persiguiendo ejercer una actividad
mercantil y no solo estructurarse con fines
tributarios.

¢) Medidas de transparencia fiscal internacional
frecuentemente adoptadas con el fin de imputar al
pais de residencia las rentas acumuladas y retenidas
en el extranjero.

(8)  ARNOLD, Brian J. y Michael J. McINTYRE. Op. cit;; pp. 12 y 13.

(9)  BARNADAS, Francesc. Op. cit.; p. 287.
(10) DE ARESPACOCHAGA, Joaquin. Op cit.; p. 438.
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d) Configuracién de las transacciones inherentes
a cualquier reestructuracién atendiendo a valores
de mercado.

e) Determinar el contenido del criterio de
residencia empleado en las jurisdicciones
involucradas, pues éste puede variar.

Barnadas'!", por su parte, enumera una serie de
elementos esenciales que deben contemplarse ante
un planeamiento internacional y que exponemos a
continuacién:

a) En el pais de destino de la inversién: (i) las
normas administrativas y de control de cambios
existentes; (ii) el sistema de tributacion para las
rentas obtenidas en el territorio por entidades
residentes (obligacidn personal de contribuir); (iii)
el sistema de tributacién para las rentas obtenidas
en ¢l territorio por entidades no residentes
(obligacién real de contribuir); (iv) limitaciones a
las repatriaciones de resultados y tratamiento de las
desinversiones efectuadas; (v) existencia de
convenios para evitar la doble imposicién
internacional; (vi) existencia de normas “Anti-Treaty
Shopping™; (vii) limitaciones a las estructuras
financieras (subcapitalizacién); y, (viii) tratamiento
que reciben los “precios de transferencia” (sistemas
de valoracién).

b) Composicidén y necesidades técnicas y
financieras que requiere la inversién a realizarse: (i)
posible utilizacién de intangibles, know-how,
patentes, licencias, etcétera; (ii) realizacion de los
servicios de gestién, apoyo, ctcétera; y, (iii)
realizacién de terceras inversiones.

¢) Otros aspectos: (i) forma juridica que debe
adoptarse en el estado de destino de la inversién:
filial o sucursal. Otras formas juridicas; (ii)
estructura financiera de la inversién. Relacién entre
capitales ajenos y propios; y, (iii) forma de
estructurar los recursos propios. Decisién entre
capital social y endeudamiento con la matriz.

d) Una vez determinado el coste fiscal de la
inversion, determinar: (i) posibilidad de realizar la
inversién a través de otros estados. Coste
alternativo; (ii) necesidad de localizacién del
resultado en territorios determinados; y, (iii)
determinacién de los precios por servicios o
transferencia de bienes entre sociedad matriz y filial.

Por tltimo, dicho autor reconoce que todos estos

(1) BARNADAS, Francesc. Op. cit.; pp. 289 y 290.
(12) BARNADAS, Francesc. Op. cit.: p. 288.
(13) BARNADAS, Francesc. Op. cit.; p. 287.

aspectos giran entorno a variables ilimitadas, tales
como el lugar final donde se desean localizar los
réditos, el hecho que no exista un vinculo directo
entre casa matriz y filial, entre otros.

6. La planificaciéon fiscal y las medidas
antielusivas.

De acuerdo con Barnadas!'?, en la planificacién
fiscal, la competencia fiscal de las Administraciones
Tributarias juega un rol fundamental para la
captacién del mayor niimero posible de inversiones.

En efecto, la planificacién fiscal se nutre
justamente de las diferencias entre los ordenamientos
tributarios, donde los inversionistas internacionales
encontrardn las oportunidades tributarias que mds
los benefician.

De este modo, los diversos sistemas y
estructuras tributarias que afectan las transacciones
internacionales ofrecen un campo mucho més
amplio que el que existe en las operaciones internas
de un Estado. Consiguientemente, en el campo
internacional se hace posible el aprovechamiento de
los incentivos y condiciones ofrecidas por algunas
administraciones tributarias o la utilizacién del
tratamiento previsto en medidas de cardcter
unilateral, bilateral o multilateral que, en general,
permitan una reduccién de la carga tributaria de las
operaciones!?.

Asimismo, en este punto, cabe distinguir entre
las “zonas con planes de estimulo econémico” de
las “jurisdicciones de baja o nula imposicién”.
Respecto a las primeras, estamos ante un sacrificio
fiscal destinado a lograr el desarrollo econémico
del propio Estado o de una regién del mismo,
mientras que en las segundas, estamos frente a la
institucionalizacién de la evasion o elusién de Estado,
lo cual lesiona ¢l interés fiscal de otros paises
mediante la realizacién -por el contribuyente- de
maniobras evasivas (ocultamiento de riqueza) o
elusivas (planificacién fiscal internacional)!'*.

Esta competencia fiscal entre jurisdicciones
constituye un elemento exégeno a la planificacién
fiscal internacional, un elemento relevante més no
determinante, que influye Gnicamente de manera
mediata sobre las juicios que toman en cuenta los

(14) CAMPAGNALE, Norberto y otros. El impacto de la tributacion sobre las operaciones internacionales. Buenos Aires: La

Ley, 2000. p. 260.
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Existen algunas jurisdicciones que
generan la mayor parte de su riqueza
captando recursos de mercados
financieros, por lo que compiten entre
si para ofrecer los tratamientos tributarios
mas favorables a los inversionistas.

inversionistas en base a la valoracién de las
instituciones juridicas, las normas bencficiosas o
las oportunidades brindadas, que permanccen
contenidas en las normas quc las regulan y que
deben ser interpretadas segiin los principios y reglas
que le son propios!'®.

Obsérvese que esta competencia fiscal lesiona
los intereses ccondmicos del resto de las Haciendas
Pablicas. por cuanto “deslocaliza” inversiones y
desvia rentas hacia estos territorios por motivos
estrictamente fiscales "',

En respuesta a cllo, de acuerdo con Barnadas'7?,
las Administraciones Tributarias deben adoptar las
medidas necesarias para cvitar ¢l uso y abuso de
cslas estructuras fiscales con la dnica finalidad de
cludir (no evadir) los impucstos de un determinado
Estado.

Entre tales medidas, destaca ¢l control de
cambios emplecado para regular la inversién
extranjera y las operaciones de los residentes. Asi,
se establecen restricciones a transacciones

(15)  ADONNINO, Pietro. Op. cit;; p. 60.

exteriores relativas, por ejemplo: al régimen
administrativo de autorizaciones cn relacion con
inversioncs en socicdades cuyo capital estd
representado en participaciones, a determinadas
operaciones con territorios de baja o nula
imposicion; a transacciones que incorporan
asistencia técnica o pagos por transferencia de
tecnologia; al régimen de préstamos del exterior, al
de repatriacién de utilidades; al de repatriacion de
fondos retenidos en entidades del exterior y al nivel
de endeudamiento con vinculadas del exterior.

La mayoria de jurisdicciones que no emplean el
control de cambios utilizan una amplia variedad de
mecanismos anti-clusivos. Asi, por cjemplo. sc
cmplean: (i) las doctrinas anti-elusivas bajo las cuales
se pueden desconocer los efectos tributarios de las
transacciones™®; (i1) la transparcncia [iscal
internacional"”; (iii) la subcapitalizaciéon®”; (iv) la
lista de paraisos fiscales®”, (v) la limitacién a la
deduccién de gastos procedentes de paraisos
fiscales; (vi) las rcglas sobre precios de
transferencia®®; (vii) las cldusulas “Anti-treaty
shopping” @, cntre otras.

En csta linea, Adonnino?® sciiala que “la
actividad de planificacion fiscal internacional esta
condicionada, por un lado, por las normas
antielusivas contenidas en los ordenamicntos
internos y, por ¢l otro, por las normas antielusivas
contenidas cn los tratados estipulados por los
Estados™.

(16)  Véanse al respecto, el Informe de la OCDE Harmful tax competition: an emerging global issue publicado en abril de 1988:
el Informe QCDE 2000 Progress in identifving and elininating harmful tax practices 'y ¢l Informe Ruding (Informe del
Comité de Expertos Independicntes en tributacién corporativa de 1992 al que Ie siguicron ¢l Cédigo de Conducta en
Tributacién Corporativa de la Unién Europea de 1997 y ¢l Cédigo De Conducta de Grupo de 1999).

(17y BARNADAS, Francesc. Op. cit;; p. 288.

(18) Las doctrinas anti-clusivas son muchas, entre las que podemos citar: el abuso del derecho, el fraude a la lcy, cl proposito de
la operacién, la doctrina de las transacciones por pasos. la sustancia sobre la forma, entre otras.

(19) La transparencia fiscal internacional (denominada generalmente como controlled foreign corporations) son aquellas reglas
que requieren que la renta pasiva y otras rentas de entidades del exterior controladas por los accionistas residentes. scan
incluidas en las rentas de dichos accionistas, sin importar que dicha renta haya sido distribuida por dichas entidades del
exterior. Esto es, se climina ¢l diferimiento de la renta obtenida en ¢l exterior.

(20)  La subcapitalizacidn sc refiere a aquellas reglas que restringen la deduccién de los pagos de intereses efectuados por entidades
con excesivos ratios “deuda-patrimonio” a sustanciales accionistas no residentes.

(21) Los paraisos fiscales son aquellas jurisdicciones que sujetan a la renta -0 a algunas formas de renta- o a las entidades -0 a

ciertas entidades- a una baja o nula imposicidn.

(22) Las reglas sobre precios de transferencia limitan la posibilidad de partes relacionadas de fijar precios en la transferencia de
propiedad o servicios que dificran de los precios que serfan pactados en transacciones similarcs entre partes independientes.

Estados contratantes, usualmente a través de una “entidad canal” residente ¢n uno de dichos Estados.

(24) ADONNINOQO, Pictro. Op. cit.. p. 66.
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Con relacion a cste punto, Atchabahian® afirma
que la planificacion tributaria es una tarca delicada
guc estd provista de fines pricticos que constituye
un arte que tiene su €tica. Esta ética sc encuentra
fundada en hacer cuidadosa la diferenciacién entre
la clusion y la evasién tributarias, labor que no es
sencilla pues existen zonas grises o imprecisas. De
esla manera, la planificacién tributaria adquicre
legitimacion cuando concentra sus esfuerzos en los
linderos de la clusion tributaria y la pierde cuando
importa una conducla antijuridica como la evasién
tributaria.

Barnadas®® sostiene que la planificacion fiscal
internacional o elusion tributaria solo pretende
conseguir el minimo coste tributario aprovechando
los mecanismos legales que estén en su mano;
mientras que la evasion tributaria pretende el no pago
de impuestos por cualquier medio.

En suma, la cvasion tributaria es ilegal ¢ importa
usualmente una conducta fraudulenta o la no
declaracion de rentas de manera dolosa. La elusidn,
por otra parte, involucra conductas llevadas a cabo
por ¢l contribuyente para minimizar ¢l monto
impositivo pagadero, pero de una manera legal.

Por su parte, Adonnino™” sostienc que “en el
dmbito internacional se pueden definir como elusivos
aquellos comportamientos realizados
intcncionalmente con el solo fin de no configurar el
hecho tipico que el legislador ha considerado como
constitutivo de la obligacién tributaria, pero que le
permiten conseguir un resultado econdmico analogo,
o suficientemente fungible, y esto al solo o principal
objeto de atenuar o anular la pretensién fiscal”.

Asf por ejemplo, constituyen medidas elusivas
el cambio de residencia de un contribuyente hacia
un territorio que lo afecta con menor carga fiscal:

el establecimiento de una subsidiaria en un territorio
de baja o nula imposicién para obtener rentas de
fuente extranjera; ¢l desvio de rentas de fuente local
hacia entidades extranjeras controladas establecidas
en lerritorios de baja o nula imposicion: desviar los
dividendos a través de subsidiarias del exterior en
caso existan tratados celebrados que permitan al
contribuyente reducir las retenciones aplicables
sobre los dividendos; la manipulacién de precios de
transferencia; practicas de subcapitalizacion,
ctcétera.

En este sentido®, la valoracion de las relaciones
y situaciones juridicas particulares en ¢l dmbito de
la planificacidn fiscal, involucra la valoracién de la
idoneidad de los instrumentos juridicos empleados
en orden a la obtencion del objetivo de optimizar el
costo o carga fiscal, entendiendo a la mencionada
idoneidad como el empleo legitimo de herramientas
juridicas para lograr dicho objetivo. De este modo.
la planificacidn fiscal como parte de la planificacion
empresarial aparece como una actividad
perfectamente legitima e incluso estimulante y a
menudo ciertamente necesaria.

Atendiendo a que la finalidad de la planificacion
fiscal internacional es la optimizacién del costo fiscal
y que este objetivo en si mismo no puede ser
obtenido en discrepancia con los intereses de los
ordenamientos, la legitimidad no puede residir sino
en la compatibilidad de los intereses tutelados por
los Estados y los intereses tutelados por los
contribuyentcs. Y esta compatibilidad entre los
intereses tutelados por los Estados y los intereses
tutelados por los contribuyentes, puede concretarse
en la subsistencia de vilidas razones extra fiscales
que hubieren condicionado la operacién. &

(25) ATCHABAHIAN, Adolfo. Derecho tributario internacional. En: Tratado de Tributacion. Tomo 1. Volumen 2. Buenos

Aires: Astrea, 2003. pp. 566 y 567.
(26) BARNADAS, Francesc. Op. cit.; p. 288.
(27) ADONNINO, Pietro. Op. cit.; p. 67.
(28) ADONNINO, Pictro. Op. cit.; pp. 52 y 53.
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